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VALORACION DEL INMUEBLE

/ (R v
- REALIZAMOS UNA
U VALORACION
GRATUITAMENTE DE SU
INMUEBLE

ES UNA VALORACION
PROFESIONAL Y EXAHUSTIVA DEL
INMUEBLE CON PRECIOS DE
MERCADO ACTUALES

CON UN PRECIO REAL DE
MERCADO CONSIGUE UN MENOR
TIEMPO EN LA VENTA, NO
TENIENDO QUE REALIZAR AJUSTES
SOBRE EL PRECIO POR NO
ADECUARSE A SU PRECIO REAL DE
MERCADO.



http://www.robeanca.com/
mailto:info@pastorviviendas.com
http://www.robeanca.com/
mailto:info@pastorviviendas.com

ASESORAMIENTO

ASESORES PARA LA INTERMEDIACION

Solicite ayuda para la intermediacion en la compra-venta y/o alquiler de
uvna vivienda. Le asesoraremos sobre el precio de compra-venta y/o

alquiler del bien para realizar la operacién con garantias.

No todo el mundo sirve para ser agente inmobiliario. Puede sonar a

tépico, pero no lo es: la compra-venta y/o alquiler de inmuebles y

propiedades es un proceso complicado e importante para todos los que
participan en él. Se invierte mucho dinero y tanto comprador como
vendedor o en su caso, tanto arrendador como arrendatario esperan

conseguir el maximo rendimiento a cambio.

Por eso lo profesionales del sector tienen que estar al mas alto nivel
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Reportaje Fotografico Profesional y

Planos del Inmueble

EL REPORTAJE FOTOGRAFICO ES
REALIZADO POR UN
PROFESIONAL ESPECIALIZADO
EN FOTOGRAFIAS DE

INMUEBLES

Los planos correspondientes para su
publicacién son levantados por un

técnico en la materia.

Dependiendo del alquiler se

realizaran planos en 2D o 3D.

El que las fotografias sean de una
gran calidad puede incrementar las
visitas en los diferentes portales
inmobiliarios en donde se publicite

el inmueble, en mas de un 300%

El nimero de fotografias a tomar
variaré en funcion del tipo de
inmueble o sus caracteristicas,
procurando siempre que a través de
éstas se refleje la mejor imagen del
mismo. Se publicaran las que se

consideren necesarias.

Seguidamente se adjuntan unos

ejemplos de reportajes fotograficos.
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HOME STAGING

J Esta es una pequeiia lista con algunos consejos que usted
deberia considerar antes de la sesion fotogréfica

El consejo principal y mds importante, ordenar las
v estancias, retirar todo lo accesorio como revistas,
' papeles, ropa, efectos personales y los objetos
deteriorados.

Hay que tener especial cuidado con cocina y baiios,
retirar todos los elementos de limpieza, bolas, toallas y
trapos. Las superficies deben aparecer limpias y
despejadas.

La amplitud es una caracteristica muy valorada, por
lo que hay que potenciarla, 2como lograrlo?, favorecer
la iluminacién natural, aligerar en la medida de lo
posible los espacios retirando los muebles mas
accesorios, el exceso de plantas voluminosas y
elementos decorativos en espacios pequefios.

Debe haber el menor nimero de personas (y de
mascotas) el dia de la sesién.

Compruebe que todas las bombillas funcionan, todas
los puntos de luz deberdn estar encendidos durante la
sesion, incluso durante el dia.

Las habitaciones igualmente debe aparecer en
perfecto orden, con las camas hechas, la ropa
recogida mesillas despejadas.

El uso de luz complementaria es imprescindible, pero la
luz natural es importante, debemos intentar que la
sesion se realice en la hora del dia en que el inmueble
reciba mas luz natural.

En la venta de inmuebles lo que realmente importa es
el espacio no el contenido, pero los muebles y enseres
crean una atmésfera que influyen en la impresién que
tendremos del inmueble, oculta todo lo que se vea
demasiado descuidado y aprovecha para lucir todo
aquello que guardas para las situaciones especiales.
Hay que reforzar la percepcion de calidad.

No olvides comentarnos todo aquello de lo que estés
orgulloso de tu propiedad, las vistas, zonas comunes, o
algun rincén especial.

Debemos intentar seguir todos estos consejos para
obtener los mejores resultados de la sesion.

Eavnes, 2. Centro Comercial Punta
10 bajo, 03185
774 / Mév. 669 448 193
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EJEMPLO DE MODELOS 3D

‘ Centro Comercial Punta
jo, 03185

4\69448193

Contamos con las Ultimas

tecnologias en Tours Virtuales

e imdgenes 360 mediante

cdmaras Matterport,
videograbacion con  dron,
asesores de interiorismo y un
largo etcétera con el que
elaboramos todo el material
necesario para revalorizar su
imagen de marca o producto y
posicionarlo en el mercado
destacando entre la

competencia.
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TORREVIEJA-VEGA BAJA

Publicamos en MLS ASIVEGA es el grupo
Inmobiliario, con mas de sesenta agencias,
de referencia en la zona de Torrevieja y la
vega baja.
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PUBLICIDAD DEL INMUEBLE

Su inmueble sera publicado en los siguientes portales inmobiliarios:

K@t i
' Tranio

FT?I'ODOPISOS

SPAIN

yaencontre

\/ vivados.

N Green- Acres
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PUBLICIDAD EN REDES SOCIALES \J
s

PUBLICAMOS SU
INMUEBLE EN
FACEBOOK A
MODO DE
ANUNCIO
PUBLICITARIO EN
NUESTRA
CUENTA

MOSTRAMOS
LAS
FOTOGRAFIAS
DE SuU
INMUEBLE A
NUESTROS
SEGUIDORES EN
INSTAGRAM

A PARTIR DEL MODELO
3D REALIZAMOS UN
VIDEO Y LO
PUBLICAMOS N
YOUTUBE, Y A SU VEZ
EN TODAS NUESTRAS
PAGINAS INCLUIDA LA
DE FACEBOOK
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\J NUESTROS TI’EFNICOS
REALIZARAN EL
CERTIFICADO DE EFICIENCIA
ENERGETICA A PETICION
DEL PROPIETARIO

Se realizard de forma eficaz y
profesional. El certificado de
eficiencia energética es de
obligada presentacion.
También es obligatoria la
publicacion de la calificacion
obtenida en cualquier tipo de
publicidad del inmueble.

Modelo de Etiqueta de Eficiencia Energética

CALIFICACION ENERGETICA %‘
DEL EDIFICIO TERMINADO Tl 5

VLT D

Indica la localizacién
N w ivierss de la vivienda

oo Gnfa Unveren e

O LA F R R

Fanatener by 9241
[ Ishest] LR Halrin

il == LS Indica la eficiencia energética
WIS QAL WK S wow Madeie de lo Viviendc siendo A 'a mds
e eficiente y G la menos.

R = e En funcién de la puntuacién
obtenida en el informe
se obtendra una letra u otra

m Indica las emisiones de CO2
de la vivienda siendo A la mas

m eficiente y G la menos.
En funcién de la puntuacién
obtenida en el informe
se obtendrd una letra u ofra

vy Indica el n® de Registro
LR y la fecha hasta la que es

XXXNARTXHA LK IXENKK S T valido e| oerhﬁcodo
P | (duracién de 10 ahos)
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v CAMBIAMOS LOS TITULARES
DE LOS SUMINISTROS

Si el cliente lo desea, una vez
efectuado el alquiler efectuaremos
los cambios de titularidad de los
suministros que se detallan a

continuacion:
e Electricidad
e Agua
e Gas

Estas gestiones son totalmente

T DISPONEMOS DE ASESORIA
' LEGAL

Disponemos de Asesoria Legal para
resolver cualquier duda o consulta
que tengan nuestros Clientes, o
pueda surgir en el transcurso del

proceso de alquiler del inmueble.

GESTION ADMINISTRATIVA DE LA VENTA
I
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CONFECCIONAMOS LA
7 DOCUMENTACION OPORTUNA
PARA LA VENTA

También gestionamos la obtencion de
cualquier certificado administrativo

necesario para el buen fin dela venta.

EXPEDIENTE DEL INMUEBLE

SOLICITAMOS Y APORTAMOS
AL EXPEDIENTE TODOS LOS
DOCUMENTOS RELATIVOS AL
INMUEBLE

*Nota Simple del Registro de la Propiedad
* Ficha Catastral

* Esailuras PUblicas

* Recibos H

* Hec...

R
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VENTAJAS DE VENDER UN INMUEBLE EN
EXCLUSIVA

Si vas a vender tu vivienda y ain tienes rechazo a optar por una
inmobiliaria con exclusiva, es que no has dado con una buena

inmobiliaria.

A continuacién te traemos algunas de las ventajas de vender tu inmueble

con Pastor Viviendas.

LOS INMUEBLES EN EXCLUSIVA SE VENDEN ANTES

Poner tu vivienda en varias inmobiliarias no te garantiza venderla antes
(ni al mejor precio). La competencia en este sector es tan grande que
podemos escatimar esfuerzos en inmuebles que son gestionados por
varios profesionales, incluso por el propietario. Los compradores quieren
saber desde el primer momento donde se ubica el inmueble. Las
viviendas que son tratadas por varias agencias generalmente aparecen

sin una ubicacién exacta en los portales de venta online. Estos portales

como idealista.com tienen sistemas que hacen que las viviendas con

ubicaciones

exactas se muestren que los demds, generando mds visitas y contactos.

LA AGENCIA TIENE UN COMPROMISO
CONTIGO

Si has firmado un contrato de exclusiva de tu vivienda con
una inmobiliaria y ésta queda en el olvido, cambia de

! , agencia y contacta con nosotros. Aunque parezca que

tener la seguridad de una venta puede relajar al agente

es todo lo contrario. Sabemos que tenemos la

~ responsabilidad y obligacién de vender tu

6rpiones, 2. Centro Comercial Punta
ocal 10 bajo, 03185
708 774 / Mov. 669 448 193
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vivienda lo antes posible, al mejor precio y sin causarte muchas molestias.
Ademads, la verdad sea dicha, si no se vende, no se cobra. Es dificil ganarse una
reputacién como la de Pastor Viviendas tiene en el sector si damos de lado a

nuestros clientes y sus inmuebles. ~

Durante el proceso de venta de tu inmueble
necesitas a un profesional que te asesore de
posibles cambios en el mercado o contratiempos. Si

tienes a varios agentes implicados la informaciéon

puede llegarte bastante distorsionada.

Segun el interés de cada uno, es posible que tomes decisiones equivocadas
como la bajar el precio de venta sin motivo aparente. Como expertos en el sector
de la inmobiliaria queremos guiarte y orientarte siempre hacia tu beneficio.
Vender tu inmueble en exclusiva supone no tu vivienda no se vea afectada por la
competitividad y el intrusismo en el sector. Nuestro objetivo ahora es tu mdxima

satisfacciéon.

Si trabajas con varias inmobiliarias y no vives en el

/ inmueble, tienes dos opciones. Una es dar una copia de las

; l/ llaves de tu vivienda a cada una de las agencias o
/- o molestarte en tener que ir a cada una de las visitas que
\\'/ realicen. La otra confiar es una inmobiliaria con experiencia

como Pastor Viviendas. Ademds, esta es unas de las
ventajas de vender un inmueble en exclusiva es que no o,

tenemos que molestarte en estos casos.

C/ Escorpiones, 2. Centro Comercial Punta V
Marina, Local 10 bajo, 03185

Teléf. 966 708 774 / Mév. 669 448 193
Web:

email: J u J
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FILTRO PARA CURIOSOS

Hacemos un filtro exhaustivo entre curiosos y clientes
potenciales, trabajando el anonimato de nuestro cliente, asi
como sus datos personales. Nos aseguramos de que t
v vivienda la visitard quien realmente esté interesado en

comprarla.

IMPLICACION EN LA VENTA DE TU PISO

Te presentamos nuestras credenciales, llevamos mas de 30 afios

en el sector de la inmobiliaria en la zona. Nuestros agentes
son profesionales reales del sector inmobiliario con afos de

experiencia contrastada y una cartera de clientes solventes.

No vamos a especular con el precio de tu vivienda por adelantarnos
a la competencia en la venta. Vamos a asesorarte siempre en
funcién del mercado y hacemos una tasacién gratuita de tu inmueble

para venderla al precio que se merece.

MAS VENTAJAS

' Estas son algunas de las ventajas de las que podrds
‘Q ~ beneficiarte al contactar con nosotros. Ademds, tenemos un
! departamento especifico de abogados que miraran con lupa

N ps i
k) cada caso. Uno de los servicios que ofrecemos en este proceso
: X I

es que te informamos de todos los gastos y gestior
necesarias sin que te lleves luego una sorpresa por ur
. . . oy
- Imprevisto.
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MODELO DE ENCARGO DE VENTA

J A continuacién, adjuntamos un modelo de nuestro contrato de encargo de venta. u

=



http://www.robeanca.com/
mailto:info@pastorviviendas.com

